
OFFRIR UNE VISIBILITÉ PARFAITE 
Nous dévellopons des visuels et textes professionnels pour vos biens afin d'assurer une

visibilité optimale  

Nous planifions les annonces de vos biens sur différents réseaux sociaux 

L'expertise de nos publicitaires assurent un soutien supplémentaire pour la vente de votre
bien 



LES DIAGNOSTICS IMMOBILIERS 

DIAGNOSTIC AMIANTE 

L'amiante est un produit trés toxique, c'est pourquoi ce diagnostic est
obligatoire pour les biens immobiliers dont le permis de construire à
été délivré avant le 01/07/1997. En présence d'amiante, la durée de
validité du diagnostic est de 3 ans. En cas d'absence, le diagnostic est
valable à vie. 

DIAGNOSTIC PLOMB  

Il consiste à analyser les peintures et les revêtements de chaque partie
du logement à la recherche de plomb. Sa dégradation peut entraîner
des risques sur la santé des habitants.  Tous les biens immobiliers
construits avant le 01/01/1949  doivent faire ce diagnostic. Si le taux de
plomb est  supérieur au seuil défini, sa durée de validité est d'un an
maximum.  

DIAGNOSTIC PERFORMANCE
ENERGETIQUE ( DPE)  

Le DPE est un diagnostic de performance énergétique valable 10 ans
pour tous les biens immobiliers. Il consiste à évaluer la quantité
d'energie consommée par votre bien. ( Gaz, électricité...). Il décrit les
performances d'un logement et aussi ses équipements ( chauffage...)
et de leurs conditions d'utilisation. Obligatoire depuis le 01/11/2006.
Il informe l'acquéreur ou le locataire des dépenses énergétiques et du
niveau de pollution. 



DIAGNOSTIC GAZ  

Depuis le 01/11/2007, le diagnostic de gaz est obligatoire pour toutes
les habitations privées dont l'installation a plus de 15 ans. Il est valable
3 ans.  En cas d'anomalie, il peut entraîner des intoxications ou des
explosions. Il verifie les entrées d'air basses dans les portes ou les murs
et les évacuations hautes.  

DIAGNOSTIC ÉLÉCTRIQUE  

Il permet de s'assurer de la conformité des installations éléctriques. Il
est obligatoire pour toutes les habitations privées dont l'installation a
plus de 15 ans et est valable 3 ans.  Il a pour but d'identifier les
dangerosités ( fils apparents...), les anomalies de Terre, protections
diférentielles, les sections des câbles... 

DIAGNOSTIC LOI CARREZ   

Ce diagnostic oblige tout vendeur d'apparteemnten copropriété à
notifier la surface habitable du bien.  La loi ne comprend pas les
hauteurs inférieures à 1,80m, les ecaliers et les trémies d'escaliers. 

DIAGNOSTIC ESRIS ( RISQUES TECHNOLOGIES ET NATURELS )   

Ce diagnostic permet d'acheter un logement en toute connaissance de
cause de la situation de sa zone géographique. Il est obligatoire pour
tous les biens immobiliers situés en zone couverte par un plan de
prévention des risques naturels, technologiques ou sismiques. Il doit
dater de moins de 6 mois avant la date de la vente. 

DIAGNOSTIC POUR AISSAINISSEMENT NON-COLLECTIF    

Ce diagnostic est necessaire pour tous les biens non raccordés à
l'assainissement collectif ( tout à l'égout) depuis le 01/01/2011. Il sert a
assurer la bonne évacuation des eaux usées. Si le logement est non
conforme, l'acheteur a 1 an pour se remettre en conformité et s'il est
conforme, ce diagnostic est valable 3 ans.  



LES DIFFÉRENTS TYPES DE MANDATS DE VENTE 

LE MANDAT SIMPLE  

aussi appelé " mandat sans exclusivité", la vente du bien peut être
confiée à plusieurs agences et plusieurs mandats sont signés. Le
vendeur peut également trouver lui-même un acheteur. 

LE MANDAT SEMI - EXCLUSIF 

le vendeur peut signer avec une seule agence immobilière et en même
temps vendre son bien à un particulier par lui-même.

LE MANDAT EXCLUSIF 

La vente du bien est confiée à une seule agence immobilière qui doit
apporter un service personnalisé. Le vendeur ne peut vendre par lui-
même. 



LES ÉTAPES POUR ASSURER UNE BONNE VENTE 

Répondre à vos attentes et obtenir votre satisfaction sont nos
principaux objectifs. Une confiance mutelle est donc indispensable. 

UNE PREMIÈRE RENCONTRE 1.

2. L'EVALUATION DE VOTRE BIEN 

Notre expérience nous permet d'évaluer votre bien de manière
objective afin de vous donner un avis d'expert. 

3. LA SELECTION DES ACHETEURS POTENTIELS  

Nous disposons d'une liste d'acheteurs dont les critères peuvent
correspondre à votre bien afin de réduire le délai de vente.  

4. NÉGOCIATION ET OFFRE D'ACHAT 

Nous saurons valoriser votre bien auprés des acquéreurs potentiels.
Leur financement sera vérifié et validé en amont.   

5. LE COMPROMI

l'accompagnement se fera jusqu'à la signature finale chez le notaire
du vendeur. L'acheteur pouvant se faire accompagné également par
son notaire.  


